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AGRONACIÓN
Revolución tecnológica 2019

Iniciamos el año presentando nuevas soluciones 
tecnológicas para la comodidad y seguridad de 
nuestros clientes:

App AgroNación

Ya se encuentra disponible la plataforma móvil de 
autoconsulta que le brinda la máxima agilidad en 
el acceso a la información de sus operaciones.

Descargue e instale la aplicación desde el Play 
Store de Android, buscando "Autoconsulta 
AgroNación" e ingrese con el mismo usuario y 
clave de "AgroNación Consultas" (Autoconsulta 
web). Si no posee estos datos, solicítelos 
comunicándose con el Centro de Atención al 
Cliente al 0810-666-2476, de lunes a viernes de 
8:00 a 20:00.

Consultas disponibles desde su dispositivo en 
cualquier momento y lugar:

> 	 Consumos del mes y pactados a vencimientos 
futuros.

> 	 Límites de compra y disponible.

> 	 Cierres y vencimientos.

> 	 Tasas vigentes.

Nación PosWeb

Próximamente podrá vender con AgroNación a 
través de esta nueva solución, solicitando auto-
rizaciones, realizando presentaciones (cierre de 

lote) y/o gestionando anulaciones pendientes de 
presentación, desde la comodidad de su dispo-
sitivo electrónico (disponible para navegadores 
Internet Explorer 10 o superior, Mozilla Firefox 35 
o superior y Google Chrome 40 o superior, que 
posean JavaScript y recepción de cookies habili-
tados). Requerirá tener instalado Adobe Acrobat 
Reader para visualizar los archivos pdf que otor-
gue el sitio. 

Entre las ventajas de operar con Nación PosWeb 
el cliente encontrará:

> 	 Mayor seguridad para sus ventas: Nación 
PosWeb cuenta con un segundo factor de 
autenticación, a través del requerimiento de 
un token, para poder ingresar. El token se 
trata de un número creado automáticamente, 
válido solo para un usuario en particular y por 
una cantidad limitada de tiempo. Este nuevo 
factor, que se suma a los existentes, usuario y 
contraseña (definidos por el usuario web del 
comercio), nos permite brindar otro nivel de 
seguridad.

> 	 Mayor seguridad para comprar: el usuario 
deberá ingresar a AgroNación Consultas para 
validar las operaciones no presenciales que 
realice con su tarjeta AgroNación.

Durante este año seguiremos avanzando con 
nuevas implementaciones para asegurarnos de 
poder brindar a nuestros clientes los nuevos 
estándares de calidad y seguridad que el mercado 
exige.
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El control de malezas es un proceso dentro de la 
actividad agrícola que requiere una planificación 
ordenada en función de las rotaciones y los cultivos 
a implantar, atendiendo la dinámica de las poblacio-
nes de malezas presentes en los lotes y requiriendo 
suma atención a los momentos óptimos de control 
para lograr la mayor efectividad. Este proceso de 
control debe realizarse siguiendo recomendaciones 
específicas para el cuidado del medioambiente.

Al final de la primavera y luego de finalizar los 
barbechos largos que controlaron las emergencias 
de malezas de otoño-inverno, pueden sobrevivir 
algunas especies como Conyza spp., que se super-
ponen con los primeros nacimientos de malezas de 
primavera-verano.

Debemos ser precisos en momentos donde ya hay 
cultivos en desarrollo, evitando aplicaciones que 
por deriva o volatilidad (las condiciones ambienta-
les pueden incrementar el riesgo a través de vientos 
persistentes y temperaturas elevadas) afecten lotes 
vecinos en un momento de alta susceptibilidad a 
ciertos principios activos, perjudiciales para los 
mismos.

En este marco precisamos conocer las especies a 
controlar y su dinámica poblacional, los cultivos de 
lotes vecinos y su estado, las condiciones ambien-
tales presentes al momento de la aplicación y los 
cuidados que exigen las aplicaciones eficaces.

Nos preocupa el avance de especies tolerantes o 
resistentes, como ejemplo podemos mencionar al 
Yuyo Colorado (Amaranthus hibridus / Amaranthus 
palmeri) con resistencia o tolerancia a varios 
activos, como también otras malezas latifoliadas y 
gramíneas comunes en esta época del año. 

El control en los barbechos es estratégico para 
llegar a la implantación con lotes limpios y evitar la 
competencia en los primeros estadios de desarrollo 
de los cultivos.

Desde Atanor venimos trabajado en formulaciones 
apropiadas para los requerimientos actuales. Por 
ello, presentamos la línea de baja deriva y baja 
volatilidad: Herbifen Advance, Herbifen No Volatil, 
Duranor Advance, Mestizo, MCPA Amina 75 y Ven-
ceweed Amina.

Estas formulaciones permiten el uso de moléculas 
ampliamente difundidas como 24D, una herramien-
ta esencial en el control postemergencia de Yuyo 
Colorado y otras latifolidas, con la seguridad de 
manejo de aplicaciones en campo que minimicen 
las derivas y dispersión de fase vapor que podrían 
perjudicar otros cultivos sensibles.

Adquiera nuestros productos con su tarjeta 
AgroNación y obtenga la financiación que necesita.

Fuente:  Atanor S.C.A.

ATANOR
Aplicaciones controladas en el comienzo de la temporada 

Somos innovadora en soluciones de microriego, 
con casa matriz en Israel y fábricas con distribución 
a nivel global, ofrecemos al sector agrícola mundial 
la cartera de productos y servicios más amplia y 
completa del mercado, incluyendo laterales de 
goteo, filtros y válvulas, mangueras y aspersores. 

Nuestro liderazgo en brindar soluciones reales al 
campo permite a los productores de todo el mundo 
lograr cultivos de mayor calidad y más consistentes, 
incrementando los rendimientos. 

Temporada tras temporada, trabajamos codo a 
codo con productores y grandes plantaciones 
corporativas para proporcionar las soluciones 
de riego adecuadas para cada desafío. Estamos 
dedicados a mantener un ecosistema de éxito para 
nuestros socios comerciales y productores.

En la actualidad, el riego por goteo enterrado (SDI, 
por sus siglas en inglés) promueve la eficiencia, 
garantiza la productividad y la fertirrigación permite 
aplicar fertilizantes directamente en la raíz de la 
planta, garantizando el mejor aprovechamiento de 
nutrientes. 

A esas ventajas, desde Rivulis sumamos otra: la 
posibilidad de adaptar los distanciamientos y 
caudales a las necesidades del productor, logrando 
un producto “a medida” con la fabricación de cintas 
en la planta de San Juan. 

Nuestros distribuidores brindan soluciones inte-
grales de riego, que abarcan desde el relevamiento, 
diseño y evaluación (agronómica, hidráulica y 
económica) del sistema, hasta la instalación, puesta 

en marcha y capacitación en el uso, contando 
con stock permanente de repuestos y servicio de 
posventa. 

En Argentina, desde 1997, tenemos una fábrica de 
laterales en San Juan que recientemente duplicó su 
capacidad de producción de cintas de riego a 60 
millones de metros al año. 

Apoyamos la producción nacional y al productor 
agropecuario, por eso todos nuestros productos y 
servicios pueden financiarse con tarjeta AgroNación, 
la herramienta más poderosa para su campo.

Fuente:  

Rivulis Argentina 

John Deere Water S.A. 

Bolívar 1365 Norte (5413)

Parque Industrial Chimbas 

San Juan 

RIVULIS ARGENTINA
Líderes en microriego, con sello nacional



ESPACIO DE 
PUBLICIDAD

6 7

ESPACIO DE 
PUBLICIDAD

Aproveche al máximo su inversión en genética con 
los sustitutos de calostro de nuestra compañía 
hermana SCCL: calostro bovino cien por ciento 
natural, deshidratado, aprobado por la USDA, FDA 
y SAGARPA como sustituto o suplemento para 
calostro materno en terneros.

> 	 Inmunidad: las moléculas de Inmunoglobulina 
(IgG) son rápidamente absorbidas, generando la 
máxima protección inmunológica.

> 	 Eficiencia en la absorción de anticuerpos: protec-
ción efectiva del recién nacido contra diarrea y 
neumonía.

> 	 Valor nutricional: cubre las necesidades energé-
ticas y proteicas del recién nacido.

> 	 Seguro y efectivo: libre de microorganismos 
causantes de enfermedades como tuberculosis, 
brucelosis, leucosis, paratuberculosis, salmone-
losis y escherichia coli, entre otros. 

Cada lote es testeado en terneros, controlando 
su seguridad y eficacia. Producido totalmente con 
calostro bovino natural proveniente de tambos 
habilitados para el consumo humano; no contiene 

sangre, suero de leche, huevo o cualquier otro 
ingrediente que no se encuentre naturalmente en 
el calostro materno.

Para más información comuníquese con Ciale Alta. 
Adquiera sus productos abonando con su tarjeta 
AgroNación.

Fuente: 

Florencia Alma

Asistente Comercial 

Tel: 02478-481425

Skype: florencia.alma@altagenetics.com

Web: www.ciale.com

CIALE ALTA
Inmunidad con un impulso extra de energía

Criadero Klein es la empresa familiar dedicada a 
la genética de trigo más antigua del país, con 100 
años de dedicación continua al mejoramiento de 
trigo. Fundada en 1919 por el Ingeniero Agrónomo 
Enrique Klein, nacido en Colonia (Alemania) el 
9/8/1889, comenzó sus operaciones en Plá, Partido 
de Alberti, en una fracción de campo de 205 
hectáreas donde fueron construidas las primeras 
instalaciones del criadero.

Actualmente continúa con orgullo y dedicación el 
mismo camino trazado por su fundador, esforzán-
dose por ser líderes del mercado, buscando satis-
facer las necesidades del productor. 

A lo largo de su historia inscribió 104 variedades de 
trigo, para recordar las más difundidas se pueden 
mencionar: Klein Favorito 1920, Klein Amalia 1936, 
Klein Cometa 1942, Klein Rendidor 1954, Klein 
Toledo 1969, Klein Chamaco 1979, Klein Cacique 
1992, Klein Don Enrique 1998, Klein Escorpión 
1999 Y Klein Proteo 2003. 

Actualmente se ofrecen variedades muy destacadas 
y con gran difusión en ciclos largos a intermedios 
(Klein Mercurio, Klein Minerva y Klein Serpiente), 
en ciclos intermedios a cortos (Klein Proteo, Klein 

Prometeo y Klein Liebre) y en ciclos cortos (Klein 
Nutria, Klein Rayo, Klein Tauro y los nuevos Klein 
Potro y Klein Valor, inscriptos en 2018). 

Además de investigación y mejoramiento de trigo, 
y comercialización de semillas, Criadero Klein 
es centro de difusión de técnicas de rotaciones, 
fertilización y agricultura por ambientes, siendo 
objetivos principales dentro de ello la conservación 
de suelos y el uso de técnicas que permitan lograr 
una producción sustentable. 

Desde 2018 trabajamos con AgroNación, convenio 
que resultó muy exitoso por la cantidad de 
operaciones de venta de semillas concretadas, 
y con el cual seguiremos ofreciendo a nuestros 
clientes esta excelente opción de financiación.

Fuente: 

Rodolfo Klein

Presidente

KLEIN 
El nombre del trigo
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NUSEED
Tecnología en semillas más allá del rinde

OMBÚ
Máquinas agrícolas y remolques 

Ombú es una pyme con más de 30 años de historia 
en el mercado nacional e internacional, con expor-
taciones a 28 países de Latinoamérica, Sudáfrica, 
Rusia y Australia, entre otros.

Para dar respuesta a las distintas demandas de sus 
clientes fue diversificando su producción a lo largo 
de su historia y actualmente posee dos divisiones: 
Remolques Ombú y Máquinas Agrícolas Ombú.

Remolques Ombú S.A. es una pyme que pertenece 
al sector de transportes de carga, con capitales 
100% nacionales. Inmersa en el sector global de la 
metalmecánica nacional y con más de 25 años de 
trayectoria, fabrica acoplados y semirremolques, 
principalmente para cerealeras: semibatea de 
vuelco trasero, barandas volcables, playos, tolvas, 
acoplados, equipos Full Trailler y Courtain Sider. 
Actualmente, también fabrica compactadores de 
carga trasera de 16, 18 y 21 m3, laterales y bilatera-
les, y una gran variedad de contenedores metálicos.

Máquinas Agrícolas Ombú S.A. es una pyme espe-
cializada en la producción de máquinas agrícolas 
para siembra directa y precisa. Entre sus  productos 
se destacan: tolvas autodescargables, cabezales 
maiceros y girasoleros, tolvas fertilizantes, embuti-
doras y extractoras, pulverizadoras y mixers. 

Consulte condiciones especiales y promociones lla-
mando al 0800 -888-6628 y acceda a la financiación 
más conveniente abonando con AgroNación.

Fuente: 

Máquinas Agrícolas y Remolques OMBU

Nuseed es una compañía mundial de semillas 
perteneciente a Nufarm, genuinamente compro-
metida con el desarrollo de nuevas tecnologías para 
crear nuevas oportunidades, combinando pasión 
por la innovación, agilidad en su organización y una 
extensa experiencia en el mercado internacional 
ofreciendo soluciones que mejoran el valor de los 
alimentos.

Con seis años de operaciones en Argentina, 
Nuseed es una empresa joven y con gran empuje, 
que busca crecer y consolidarse como una de las 
empresas líderes del competitivo mercado nacional, 
aspirando a transitar ese camino con compromiso 
e innovación, superando límites para ofrecer 
productos de calidad adaptados a todo tipo de 
necesidades.

Entre las subsidiarias de Nuseed esparcidas en más 
de 30 países alrededor del mundo, Argentina es 
una de las más importantes tanto en generación 

de negocios como en desarrollo tecnológico a nivel 
regional. 

Con el respaldo internacional de ser una compañía 
de gran trayectoria global dedicada al desarrollo de 
germoplasma con tecnología y calidad para entregar 
soluciones que se adapten a los requerimientos de 
cada región, Nuseed Argentina ha demostrado 
estar a la altura de las expectativas con un equipo 
comprometido con la investigación, asesoramiento 
y atención al cliente.

Adquiera los productos de Nussed abonando con 
su tarjeta AgroNación para acceder a la financiación 
más conveniente.

Fuente: 

Nussed
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En los últimos años, el incremento en el número de 
biotipos de malezas, resistentes a diferentes modos 
de acción, ha adquirido un ritmo sorprendente. 
Sumado a esto, nos empecinamos en controlar ma-
lezas a cualquier costo, perdiendo de vista nuestro 
objetivo, producir; pero lo que es aún más grave, sin 
tener en cuenta la sustentabilidad del ambiente. En 
este contexto, la ecuación se resume a resultados 
negativos.

Es ahí donde Summit Agro trabaja en tres propues-
tas innovadoras que ayuden a la producción y a 
la sustentabilidad del ambiente para revertir esos 
resultados negativos. 

Innovación química, incorporando tecnología 
de procesos y mejorando sus formulaciones con 
tecnología de micronizado en productos como 
Sumisoya Top y Fierce RM, en busca de mejorar la 
distribución de los activos en el suelo, y por ende, 
ser más eficientes en el control de malezas.

Innovación biológica desde el punto de vista pro-
ductivo para que se pueda planificar una rotación 
correcta. Es muy importante utilizar herbicidas que 
tengan una vida media reducida para no presentar 

riesgos de fitotoxicidad en los cultivos posteriores 
(carryover). Frente a esta problemática, Summit 
Agro ha lanzado Brucia, un nuevo herbicida pose-
mergente para maíz, con una vida media de 1,2 días 
que permite continuar con la rotación de cultivos, 
controlando un gran número de malezas registradas 
y enmarcado en nuestro sistema Be Green.

Innovación cultural, cambiando el paradigma en el 
control de malezas. Summit Agro desarrolla herra-
mientas que permiten comenzar a trabajar desde la 
preemergencia, con productos con alta residualidad 
como Yamato, a fin de cerrar el surco antes de la 
aparición de malezas y volver a utilizar lotes que 
habían dejado de utilizarse.

Adquiera todos los productos que Summit Agro 
ofrece a sus clientes con la financiación que su 
empresa necesita a través de AgroNación.

Fuente: 

Summit Agro

SUMMIT AGRO
Innovación, producción y sustentabilidad

El nuevo equipo de pulverización selectiva Weed-
Seeker permite reducir hasta un 80% el uso de 
herbicidas.

El sistema consta de sensores infrarrojos que de-
tectan las malezas a gran velocidad y con mucha 
precisión, haciendo posible abrir las boquillas 
automáticamente sobre las malezas y cerrarlas el 
resto del tiempo. Cada sensor comanda una única 
boquilla, lo que permite subdividir la máquina en 
tantas secciones como picos tenga. 

La gran precisión del sistema permite detectar 
malezas tan pequeñas como una moneda, a veloci-
dades de trabajo incluso superiores a los 25 Km/h 
y no solo en situaciones de barbecho, sino que 
también se puede utilizar el sistema en los estadios 
tempranos de cultivo, diferenciando por tamaño las 
malezas y aplicándole exclusivamente a estas. Ade-
más, como los sensores WeedSeeker son activos, se 
puede trabajar tanto de día como de noche.

WeedSeeker genera una solución de triple impacto, 
reduciendo (hasta un 80%) los costos en herbicida 
(impacto económico), la presión al bajar los volú-
menes de químicos usados (impacto ambiental) y 

la tensión que genera el abuso de agroquímicos en 
situaciones periurbanas (impacto social).

WeedSeeker se puede instalar en cualquier pulve-
rizadora de mercado, ya sea autopropulsada o de 
arrastre, y es 100% escalable, pudiendo comenzar 
con pocos metros e ir creciendo conforme lo haga 
la necesidad.

D&E S.A. posee representantes en todo el país para 
asesorar y asistir productores de forma local en 
cualquier punto de Argentina. 

Fuente: 

D&E S.A.

D&E
Detección infrarroja de malezas




